Erleben Sie das Potenzial fur Ihren Makleralltag

1 Ol. Exposé-Texte in Minuten erstellen

Aus Stichworten werden Uberzeugende Objektbeschreibungen, die Emotionen wecken und Interesse
schaffen.

2 02.Social Media Beitrage in kurzer Zeit erstellen

Regelmal3ige Posts fur Instagram, Facebook & LinkedIn ohne stundenlange Vorbereitung.

3 03. Strategische Social Media Content-Plane entwickeln

Nicht mehr zufallig posten, sondern systematisch Reichweite und Engagement aufbauen.

4 04. Marketing-Plane automatisch generieren

Umfassende Strategien fur Objektvermarktung und Kundengewinnung entwickeln lassen.

5 O05. Newsletter-Kampagnen personalisieren

Individuelle Inhalte fur verschiedene Zielgruppen automatisch erstellen.

6 06. Professionelle Bildbearbeitung ohne Designkenntnisse

Objektfotos optimieren, Hintergrinde austauschen und virtuelle Méblierung erstellen.

7 07.Video-Content fuir Immobilienprasentationen

Sprechende Avatare, automatische Untertitel und professionelle Objektvideos.

08. Individuelle 09. Gesprachs- 10. Follow-Up-
Anschreiben far leitfaden fur Strategien
Interessenten Besichtigungen automatisieren

Persénliche E-Mails und Briefe MaRBgeschneiderte Fragen Systematische

basierend auf Kundenprofilen und Argumente fur Nachfassaktionen nach

und Objektmerkmalen.

11. Chatbots fur
verschiedene
Kundenanfragen

24/7-VerfUgbarkeit fur
grundlegende Fragen zu
Objekten und Terminen.

verschiedene Kundentypen.

12. Telefon-Bots
far Termin-
vereinbarungen

Automatische
Anrufbeantworter, die
Termine koordinieren und

Basisinformationen sammeln.

Besichtigungen oder
Erstgesprachen.

13. Konflikte und
Beschwerden
professionell I6sen

Kl-unterstutzte
Losungsansatze fur
schwierige
Kundensituationen und
Verhandlungen.



14. Marktanalysen in Echtzeit 15. Zielgruppenanalyse

Aktuelle Preistrends, Nachfrageentwicklungen Potenzielle Kaufer und Mieter identifizieren und
und Konkurrenzsituationen analysieren. deren spezifische Bedurfnisse ermitteln.

Diese 15 Anwendungsfalle zeigen nur einen Bruchteil dessen, was mit Kl in der Immobilienbranche maglich
ist. Die Technologie entwickelt sich taglich weiter und damit auch die Moglichkeiten fur Ihren Erfolg.

e Sie erstellen ein komplettes Exposé in 10 Minuten statt 2 Stunden
e |hre Social Media Prasenz lauft fast automatisch
e Kundenanfragen werden rund um die Uhr professionell beantwortet

e Marktanalysen liegen Ihnen in Sekunden vor

Nicht das Tool macht den Erfolg, sondern das Know-how, es richtig einzusetzen.

Im "KI-Starter fur Immobilienmakler" lernen Sie:

e Welche Tools fur welche Aufgaben geeignet sind
e Wie Sie Kl datenschutzkonform und ethisch einsetzen
e Praxiserprobte Strategien fur Ihren Makleralltag

e Den sicheren Umgang mit neuen Technologien

JETZT IHREN KURSPLATZ SICHERN
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